Million € erzielt haben, entfallen
auf gerade einmal 800 Kinstler
weltweit. Die geringe Zahl von
Kiinstlern, deren Werke zu Millio-
nenpreisen verkauft wurden, zeigt
den engen Fokus des Marktes.
,Das trifft auch auf den Kunsthan-
del zu. Wihrend die Hindler mit
Verkdufen unter 500.000 € ihren
Umsatz verringerten, stieg jener fiir
das Verkaufssegment iiber
500.000 €%, sagt McAndrew.

Dem Handel macht vor allem die
schwache Wirtschaft in Europa, die
sich auf die Kaufkraft der Mittel-
klasse auswirkt, Kopfzerbrechen.
Eine weitere Herausforderung, mit
der der Handel konfrontiert ist, ist
die zunehmende Konkurrenz durch
die Auktionshiuser, die mehr und
mehr Marktanteile an Privatver-
kaufen erobern. Christie‘’s hat im
Vorjahr bereits 18 Prozent des Um-
satzes iber Direktverkiufe ge-

macht. Sotheby‘s liegt mit einem
Umsatzanteil von acht Prozent im
Private Sale Segment noch deutlich
niedriger.

Fin weiteres Problem seien die
unterschiedlichen Verkaufskanile,
die bespielt werden miissen. Inves-
titionen in Messebesuche und On-
linehandel wiirden steigen, insbe-
sondere der Onlinehandel habe
aber noch wenig positive Beitrige
zum Geschift gebracht, heifSt es.

JOSEF HOFFMANN/WIENER WERKSTATTE, Kollier, Wien um 1909, Silber; Perlmutt
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Sie finden uns vom 13. - 22. Marz 2015 auf der TEFAF in Maastricht, Stand Nr. 606.
Gerne senden wir Ihnen den Ausstellungskafalog zu (EUR 25,- inkl. Versand).

KUNST

Messen. Die
Vertriebskandile
werden vielfalti-
ger. Messen sind
aber nach wie
vor das A und O
fiir den Handel.
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